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El incremento se logró tras intervenciones 
técnicas en pozos del Bloque 57, en Sucum-
bíos, como parte de una estrategia de opti-
mización de Petroecuador.

Petroecuador reportó un incremento signi-
ficativo en la producción del campo Drago, 
ubicado en la provincia de Sucumbíos, al 
pasar de 2.854 barriles diarios en julio de 
2025 a un pico de 5.954 barriles por día en 
febrero de 2026.

El campo, que forma parte del Bloque 57 
dentro del activo Shushufindi, cuenta con 
70 pozos perforados y 19 años de historia 
productiva. Actualmente, es el segundo 
mayor productor de este activo petrolero.

Intervenciones técnicas impulsaron el au-
mento
El incremento en la producción responde a 
una serie de intervenciones ejecutadas por 
la empresa estatal, entre ellas la perforación 
de dos pozos direccionales —Drago Nor-
te-41 y Drago Norte-33—, así como traba-
jos de reacondicionamiento en los pozos 
Drago Norte-22 y Drago Norte-32.

A estas acciones se suman procesos de frac-
turamiento hidráulico, reactivación de po-
zos cerrados, cambios de zona productiva 
y campañas de perfilaje para medir satura-
ción y presión.

Según Petroecuador, estas actividades per-
mitieron maximizar el rendimiento del 
campo, recuperar volúmenes remanentes e 
incorporar nuevas reservas.

Producción acumulada y proyección
Desde julio de 2025, el campo Drago ha 
acumulado una producción de aproxima-
damente 421.000 barriles de petróleo, lo 
que marca un punto de inflexión en su des-
empeño operativo.

El gerente general subrogante, Sebastián 
Maag, constató estos resultados durante 
un recorrido técnico por los campos Sacha, 
Shushufindi y Auca, donde evaluó la imple-
mentación de la estrategia de optimización.

El funcionario señaló que la empresa bus-
ca mejorar la eficiencia en sus operaciones 
mediante la optimización de activos, la 
captación de gas natural y la reducción de 

pérdidas.

Estrategia para fortalecer la producción
La estatal petrolera indicó que continua-

rá reforzando sus capacidades técnicas y 
operativas con el objetivo de sostener la 
producción y garantizar el abastecimiento 
energético del país.

Petroecuador duplica producción en el 
campo Drago y supera los 5.900 barriles diarios

Organizaciones lideradas por mujeres recibieron persone-
rías jurídicas y se registraron sus directivas.
Gobierno entregó personerías jurídicas e hizo registro de 
directivas de organizaciones lideradas por mujeres.
El Gobierno entregó este martes, 7 de abril de 2026, perso-
nerías jurídicas y el registro de directivas a organizaciones 
sociales lideradas por mujeres. Con ello se apunta al forta-
lecimiento de estas agrupaciones que buscan garantizar la 
participación, inclusión y ejercicio de los derechos. 

Cristhian Mora, viceministro de Gobierno, lideró la en-
trega de personerías jurídicas. “Se garantiza el reconoci-
miento legal de las organizaciones, permitiéndoles actuar 
formalmente, así como consolidar la legitimidad de sus 
directivas, fortaleciendo su gobernanza y su capacidad de 
incidencia en sus territorios”.

¿Cuántas organizaciones participaron?
19 organizaciones sociales fueron beneficiadas con la en-
trega de estos beneficios. De ellas, nueve recibieron la per-
sonería jurídica y 10 el registro de sus directivas. Según un 
boletín del Ministerio de Gobierno se avanza con la insti-
tucionalización y la promoción de iniciativas vinculadas a 
los derechos, igualdad y desarrollo comunitario. 

Organizaciones lideradas por
mujeres recibieron personerías jurídicas
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Mundo Mágico de la Mascota celebra la 
apertura de su nueva tienda en el Centro 
Comercial El Bosque en Quito. Con una 
inversión de $23.000 y un espacio de 70 m², 
esta nueva tienda se suma a la red de pun-
tos de venta de la cadena, reafirmando el 
compromiso de la marca con el crecimien-
to y la expansión en Ecuador.

“Esta apertura es un paso clave en nuestro 
plan de expansión para 2026. Queríamos 
estar más cerca de nuestra comunidad pet, 
y El Bosque es un lugar emblemático para 
los amantes de las mascotas en Quito” se-
ñala Andrea Aguirre, Gerente Comercial 
de Mundo Mágico de la Mascota.  

Además de su variado portafolio de pro-
ductos, esta tienda albergará iniciativas 
gratuitas de impacto social pensadas para 
los apasionados de las mascotas, como 
jornadas de adopción, Pet Camp y desfiles 
Fashion Caninos. 

El nuevo local también cuenta con un es-
pacio dedicado a pequeñas especies como 
aves, conejos y hámsters. Los clientes po-
drán disfrutar de una atención especializa-
da y participar en actividades que fomen-
tan la tenencia responsable de mascotas.

Como parte de la inauguración, Mundo 
Mágico de la Mascota aprovechará este 
nuevo espacio para realizar el 19 de abril 
una jornada de adopciones de 11h00 a 
15h00, convirtiéndolo en un punto de en-
cuentro y ayuda para la comunidad.

Con esta nueva apertura, Mundo Mágico 
de la Mascota reafirma su compromiso con 
el bienestar animal y la tenencia responsa-
ble. La tienda será un nuevo espacio para 
que los amantes de los animales disfruten 
de una experiencia única, con el respaldo 
y la atención especializada que caracteriza 
a la marca.

La empresa ecuatoriana de mobiliario Co-
lineal fortalece su presencia en el sector ho-
telero del país a través de su línea Colineal 
Inmobiliario, participando en dos proyec-
tos estratégicos: la ampliación del Hotel del 
Parque, en Guayaquil, y la remodelación 
de habitaciones del Hotel Parc Royal, en 
Cuenca.

En Guayaquil, la compañía formó parte 
del proyecto de ampliación del Hotel del 
Parque, desarrollando mobiliario exclu-
sivo para 14 nuevas habitaciones de lujo, 
así como piezas para áreas exteriores. La 
propuesta de diseño partió de la visión del 
decorador Julio Vinueza, en coordinación 

con el equipo del hotel y Colineal, dando 
como resultado espacios que integran esté-
tica, funcionalidad y experiencia del usua-
rio.

Por su parte, en Cuenca, Colineal participó 
en el proceso de modernización del Hotel 
Parc Royal, mediante la renovación total 
del mobiliario en sus habitaciones. El pro-
yecto implicó una optimización integral de 
los espacios, orientada a mejorar la expe-
riencia del huésped y la eficiencia operativa 
del hotel.

Ambos proyectos fueron ejecutados con 
una inversión aproximada de $150.000 

bajo un enfoque integral que incluyó el de-
sarrollo técnico y la producción personali-
zada de cada pieza, integrando las distintas 
líneas productivas de Colineal, como car-
pintería, tapicería y ferrotecnia.

Las soluciones desarrolladas incorporaron 
materiales de alta resistencia, estructuras 
diseñadas para uso intensivo y tapices es-
pecializados que cumplen estándares in-
ternacionales de durabilidad, abrasión y 
facilidad de mantenimiento, acordes a las 
exigencias del sector hotelero. 

“Estos proyectos demuestran nuestra ca-
pacidad productiva y de adaptación, per-

mitiéndonos desarrollar soluciones de 
mobiliario que cumplen con las exigencias 
de distintos sectores, manteniendo como 
nuestro eje de calidad, durabilidad y deta-
lle”, señaló Horst Moeller, Gerente General 
de Carpintería y Tapicería Internacional 
Colineal.

Con estas intervenciones en Guayaquil y 
Cuenca, Colineal continúa consolidando 
su experiencia en el desarrollo de mobi-
liario especializado para hotelería, fortale-
ciendo su relación con importantes actores 
del sector y ampliando su participación en 
proyectos a nivel nacional.

Mundo Mágico de la Mascota inaugura local en 
Quito y lo celebra con nueva jornada de adopciones

 Andrea Aguirre, Gerente Comercial de Mundo Mágico de la Mascota

●	 La apertura del nuevo local tuvo una inversión de $23.000 y cuenta con un amplio portafolio de productos y servicios.
●	 El nuevo local forma parte de un plan de expansión con tres nuevos locales previstos para este año.
●	 En este nuevo espacio ofrece actividades únicas para la comunidad pet como jornadas de adopciones, Pet Camp y Fashion Caninos. 

Colineal consolida su propuesta en el sector hotelero de alto nivel

Habitación del Hotel del Parque, Guayaquil.   

●	 Colineal desarrolló mobiliario exclusivo para dos importantes hoteles Premium del país.
●	 La inversión aproximada en mobiliario para estos proyectos asciende a USD 150.000.
●	 La iniciativa fortalece la presencia de Colineal en el segmento hotelero y en proyectos contract en el país
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En el marco del reconocimiento ´Noche Violeta´, Tonicorp, empresa de Arca Continental 
y The Coca-Cola Company, fue distinguida por su liderazgo y compromiso con el respeto, 
equidad e inclusión, en el ámbito empresarial.
Sofía Sierra, gerente de Comunicaciones y Sostenibilidad, recibió el reconocimiento “Mu-
jeres que Abren Caminos”, que destaca la contribución empresarial por impulsar iniciati-
vas orientadas a crear ambientes laborales inclusivos, seguros y libres de violencia o dis-
criminación.
La Noche Violeta reunió a mujeres de distintos sectores de la economía nacional que se 
han destacado por abrir oportunidades y promover los Objetivos de Desarrollo Soste-
nible. Este encuentro, impulsado por el Consejo Violeta de la Cámara de Comercio de 
Quito, fomenta alianzas entre actores productivos para fortalecer el talento femenino y 
generar un impacto positivo en miles de emprendedoras del país.

Garantizar la sostenibilidad del sistema de salud en Ecuador 
se ha convertido en un desafío cada vez más relevante. La 
creciente demanda de servicios, sumada a factores como el 
aumento de enfermedades crónicas y las brechas en acceso, 
evidencian la necesidad de fortalecer la articulación entre 
los distintos actores del sistema.
En el país, una parte importante del gasto en salud aún recae 
directamente en las personas. De acuerdo con la Organiza-
ción Panamericana de la Salud, en América Latina más del 
30% del gasto en salud proviene del bolsillo de los usuarios, 
una realidad que también refleja los desafíos de acceso y co-
bertura en Ecuador.
A esto se suma un contexto global en el que, según la Orga-
nización Mundial de la Salud, al menos la mitad de la pobla-
ción no cuenta con acceso a servicios de salud esenciales, lo 
que refuerza la importancia de avanzar hacia sistemas más 
integrados y eficientes.

Frente a este escenario, expertos coinciden en que la soste-
nibilidad del sistema de salud en Ecuador no depende de 
un solo sector, sino de la capacidad de articulación entre lo 
público y lo privado. Más que operar de forma independien-
te, ambos cumplen un rol complementario que permite op-
timizar recursos, ampliar la cobertura y mejorar la calidad 
de atención.
“En Ecuador, hablar de sostenibilidad en salud implica en-
tender que es un esfuerzo conjunto. La articulación entre el 
sector público y privado es clave para garantizar acceso, efi-
ciencia y calidad en el tiempo”, señaló Julio Tarré, Gerente 
General de Plan Vital. En este contexto, avanzar hacia un 
sistema más equilibrado requiere fortalecer la coordinación 
entre actores, impulsar modelos centrados en la prevención 
y promover una gestión más eficiente de los recursos dispo-
nibles.
Desde Plan Vital se promueve una visión en la que la cola-

boración entre sectores permite responder de manera más 
efectiva a las necesidades de la población, contribuyendo a 
la construcción de un sistema de salud más sostenible y ac-
cesible para todos.

CasaPlan MotorPlan consolida su posicio-
namiento como un referente en planifica-
ción patrimonial en el Ecuador, promo-

viendo una visión estratégica sobre el uso 
de las utilidades como un punto de partida 
para construir estabilidad, estructura fi-

Tonicorp impulsa iniciativas 
para promover el desarrollo 
económico de la mujer

Mónica Heller, presidenta de la Cámara de Comercio de Quito junto a Sofia Sierra, 
gerente de Comunicaciones y Sostenibilidad de Tonicorp. 

OP1: casaplan motorplan promueve el uso estratégico de 
utilidades para la construcción de patrimonio en Ecuador
●	 La empresa ecuatoriana promueve decisiones financieras estructuradas que permiten transformar ingresos temporales en activos de valor, 
a través de su alternativa de compra.

El futuro de la salud se construye con un sistema articulado
●	 De acuerdo con la Organización Panamericana de la Salud, en América Latina, más del 30% del gasto en salud proviene del bolsillo de las personas, lo que evidencia 
brechas en el acceso y la cobertura.
●	 Según la Organización Mundial de la Salud, al menos la mitad de la población mundial no tiene acceso a servicios de salud esenciales, lo que refuerza la necesidad 
de sistemas más articulados.

nanciera y proyección a largo plazo.
Bajo el concepto “Las utilidades pasan, tus 
bienes quedan”, la compañía impulsa una 
mirada orientada a la toma de decisiones 
con criterio, donde este ingreso adicional 
se convierte en una oportunidad para acce-
der a activos que generan valor en el tiem-
po, como vivienda o vehículo.
“Las utilidades representan una oportuni-
dad estratégica cuando se gestionan con vi-
sión. No se trata únicamente de disponer de 
un ingreso adicional, sino de entender cómo 
ese recurso puede convertirse en un activo 
que genere valor en el tiempo. La planifica-
ción y el orden en la toma de decisiones son 
clave para construir patrimonio de forma 
sostenible”, señala Tony Espinoza, Gerente 
de Operaciones de CasaPlan MotorPlan.
En un entorno donde las utilidades sue-

len destinarse a decisiones de corto plazo, 
CasaPlan MotorPlan plantea una perspec-
tiva distinta: convertir este ingreso en un 
instrumento de construcción patrimonial. 
Este enfoque responde a una necesidad 
cada vez más relevante en el país: estruc-
turar el crecimiento financiero con visión, 
disciplina y proyección.
A través de esta iniciativa, la compañía re-
afirma su compromiso de acompañar a las 
personas en decisiones que trascienden el 
momento, fortaleciendo su estabilidad y 
permitiéndoles avanzar hacia objetivos de 
largo plazo con mayor claridad y confianza.
La compañía ha evolucionado hacia un 
ecosistema de soluciones patrimonia-
les, integrando herramientas, procesos y 
acompañamiento para facilitar decisiones 
informadas y sostenibles en el tiempo.
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Karol G volvió a sacudir internet, 
pero esta vez no por un adelanto 
musical ni por un show. La artista 
colombiana fue confirmada como 
la imagen de la edición Spring 
2026 de Playboy, cerrando así 
uno de los rumores que más rui-
do hizo en redes durante las últi-
mas horas.

La portada no pasó desapercibi-

da. La sesión llega en un momen-
to de máxima exposición para la 
cantante, justo antes de sus pre-
sentaciones en Coachella 2026, 
donde hará historia como la pri-
mera artista latina en cerrar el 
festival. Esa mezcla entre imagen, 
poder y timing convirtió la pu-
blicación en un movimiento que 
vende por sí solo.

Una portada que llega en su mo-
mento más fuerte
La aparición de Karol G en Play-
boy no parece casual. La artista 
llega a esta portada en una etapa 
de transformación, consolidación 
internacional y atención total del 
público. Por eso, más que una se-
sión de revista, la publicación se 
siente como una señal de que está 
entrando en otra liga dentro del 

pop latino. Esa lectura se refuer-
za con la cercanía de Coachella y 
con el peso mediático que tiene 
esta edición de primavera.

Uno de los puntos que más con-
versación generó fue que Karol 
G contó que habló con Sofía Ver-
gara antes de aceptar la sesión. 
Según su testimonio, esa conver-
sación la ayudó a ver la oportu-
nidad desde otro lugar y a tomar 
la decisión con más seguridad. 
El comentario añadió un ángulo 
más personal a una portada que 
ya venía cargada de impacto.

La edición impresa de Playboy 
Spring 2026 llegará a los quioscos 
el 14 de abril de 2026, mientras 
que la historia de portada ya em-
pezó a mover titulares, reacciones 
y búsquedas en redes. En pocas 
palabras, sí: Karol G posó para 
Playboy, y el resultado ya se perfi-
la como una de las imágenes más 
comentadas de su año.

La estrella colombiana Karol G 
ha marcado un nuevo hito en su 
trayectoria al convertirse en la 
figura principal de la portada de 
Playboy para la edición de prima-
vera de 2026. Este acontecimiento 

cobra una relevancia especial, ya 
que se produce justo antes de que 
la cantante haga historia como la 
primera artista latina en encabe-
zar el prestigioso festival Coache-
lla.

Sin embargo, la decisión de acep-
tar este proyecto no fue tomada a 
la ligera. La intérprete reveló que 
buscó la opinión de su amiga y 
compatriota, la reconocida actriz 
Sofía Vergara, siendo ella la única 
persona a la que recurrió para ob-
tener un consejo sincero sobre la 
propuesta fotográfica.

Un manifiesto 
de amor propio y naturalidad
Para Karol G, esta participación 
en Playboy va más allá de lo vi-
sual; representa un acto de “re-
clamar su propio cuerpo” y una 
oda a la belleza femenina libre de 
etiquetas. El trabajo fotográfico, 
realizado en la ciudad de Los Án-
geles por la artista Gray Sorrenti, 
se enfocó en una estética orgánica 
y artística, evitando deliberada-
mente el uso de filtros excesivos 
o retoques digitales que alteren la 
realidad.

Karol G enciende las redes con su portada en Playboy

Gustavo Velásquez fallece a los 71 
años luto en la música ecuatoriana

Velásquez, icónica voz de la músi-
ca tropical ecuatoriana, murió lue-
go de seis años de lucha contra un 
cáncer agresivo. 

"Su legado, su música, su arte y su 
voz inconfundible serán refugio, 
pregunta y emoción; un diálogo 
constante con el alma de quienes 
encontraron en su voz consuelo, 
alegría, belleza y verdad", escribió 
la familia Velásquez Guevara.

Su familia confirmó que el artista 
murió tras años de lucha contra el 
cáncer, generando una ola de con-
moción en fans, colegas y medios 
de comunicación nacionales.

¿Quién fue Gustavo Velásquez?
Gustavo Velásquez, nacido en 
Quito en 1954, fue conocido como 
“El Amo de la Cumbia”.

Durante más de cinco décadas, 
su voz y estilo único marcaron la 
historia de la música tropical en 
Ecuador.

Velásquez inició su carrera en ra-
dios locales y más tarde brilló jun-

to a Don Medardo y sus Players, 
consolidando canciones que hoy 
son clásicos de la cumbia ecuato-
riana.

Su trayectoria solista también lo 
llevó a escenarios internaciona-
les, llevando la identidad musical 
ecuatoriana a todo el mundo.

Familia Velásquez Guevara
Sociólogo y abogado de profesión, 
Velásquez se presentó en escena-
rios internacionales y nacionales 
con su inconfundible voz. Integró 
la orquesta Don Medardo y sus 
Players desde 1967.

En 1971 formó parte de la orques-
ta Los Hispanos con su inigualable 
interpretación de la canción ‘Vio-
lencia’.

Más adelante estuvo en la orques-
ta venezolana Billo’s Caracas Boys. 
Luego su carrera como solista des-
pegó, ganando el cariño del públi-
co que bailó y lloró junto a sus más 
grandes éxitos musicales.
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En el contexto del Día Mundial de la Salud, 
América Latina vuelve a poner bajo la lupa 
uno de sus mayores desafíos estructurales. 
Se trata de garantizar un acceso real, equi-
tativo y oportuno a los servicios de salud. 
Aunque en las últimas décadas la región ha 
logrado avances importantes en cobertura 
con sistemas que han ampliado el asegura-
miento a millones de personas continúan las 
brechas que evidencian que estar afiliado no 
siempre significa recibir atención efectiva.
De acuerdo con la Organización Paname-
ricana de la Salud (OPS), el 35,2% de la 
población en América Latina reporta ne-
cesidades de salud no satisfechas. Esta ci-
fra se acentúa en los sectores de menores 
ingresos, donde alcanza el 38,5%, lo que 
confirma que la desigualdad sigue siendo 
un factor determinante en el acceso. Adi-
cionalmente, cerca de 3 de cada 10 perso-
nas (29,3%)1 desisten de buscar atención 
médica por razones como tiempos de espe-
ra prolongados, costos elevados o barreras 
administrativas.
El panorama evidencia un reto estructu-
ral, aunque los países han incrementado 
los niveles de cobertura, esto no se traduce 
necesariamente en disponibilidad física de 
servicios ni en su asequibilidad. En 2021, 

los hogares latinoamericanos financiaron 
más del 28%2 del gasto total en salud con 
recursos propios, un indicador que puede 
incrementar el riesgo de empobrecimiento 
ante eventos médicos inesperados.
En este contexto, expertos coinciden en que 
el asunto va más allá del financiamiento o 
la afiliación. La fragmentación de los siste-
mas, los modelos que priorizan el volumen 
y la concentración de servicios en zonas 
urbanas continúan ampliando las brechas, 
especialmente en territorios rurales donde 
se ubican las poblaciones más vulnerables.
“El reto actual va más allá de ampliar la 
cobertura, y se trata de garantizar que esa 
cobertura funcione en la práctica a través 
de la medicina de precisión. Esto implica 
fortalecer el diagnóstico temprano, opti-
mizar los flujos de atención mediante in-
teligencia artificial y llevar capacidades de 
alta tecnología a donde más se necesitan. 
En este sentido, el diagnóstico temprano 
y de precisión emerge así como uno de los 
principales puentes hacia la equidad. Una 
parte importante de las decisiones clínicas 
se basan en resultados diagnósticos, lo que 
posiciona a la tecnología médica como la 
inteligencia artificial, telemedicina e inte-
roperabilidad de datos como un factor cla-

ve para mejorar la eficiencia y calidad del 
sistema” , señaló Francisco Vélez, Director 
general de Siemens Healthineers Colom-
bia, Perú y Ecuador.
Sin embargo, la región no es homogénea. 
Existen contrastes significativos entre paí-
ses. A febrero de 2026, el sistema de salud 
colombiano mantiene una alta cobertura 
con 52,4 millones de afiliados, distribuidos 
en 27,1 millones en el régimen subsidiado y 
23 millones en el contributivo4. En un país 
de 53 millones de habitantes, esto evidencia 
avances importantes que se pueden com-
plementar con el uso de tecnologías para 

optimizar diagnósticos y evitar cuellos de 
botella.
De cara al futuro, América Latina se en-
cuentra en un punto de inflexión. El en-
vejecimiento poblacional, el aumento de 
enfermedades crónicas y las restricciones 
fiscales están incrementando la presión so-
bre los sistemas de salud. Frente a este esce-
nario, los expertos coinciden en que la so-
lución no pasa únicamente por expandir la 
cobertura, sino por transformar la manera 
en que se presta la atención: sistemas más 
integrados, digitales, preventivos y centra-
dos en el paciente.

35 % de personas en Latinoamérica considera 
que sus necesidades de salud no están satisfechas 
• Aunque los países han incrementado los niveles de cobertura, esto no se traduce necesariamente en disponibilidad física de servicios ni en su asequibilidad.
• Por su parte, a febrero de 2026, el sistema de salud colombiano mantiene una alta cobertura con 52,4 millones de afiliados, sobre una población de 53 millones 
de habitantes.
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La relación entre Ecuador y Corea 
del Sur está entrando en una nue-
va etapa, marcada por la visión, la 
cooperación y la oportunidad. La 
firma del Acuerdo Estratégico de 
Cooperación Económica (SECA) 
no debe entenderse únicamente 
como un tratado comercial, sino 
como una herramienta integral 
para construir una relación mo-
derna entre dos economías que, le-
jos de competir, se complementan.

Corea del Sur es hoy una de las 
economías más avanzadas del 
mundo, líder en innovación, tec-
nología y desarrollo industrial. 
Ecuador, por su parte, cuenta 
con una oferta exportable sólida, 
recursos estratégicos y un talen-
to emprendedor en crecimiento. 
Esta combinación no es casual: es 
precisamente en esa complemen-
tariedad donde reside el mayor 
valor del acuerdo.

El SECA abre la puerta para que 
aproximadamente el 98% de la 
oferta exportable ecuatoriana ac-
ceda al mercado coreano en condi-
ciones preferenciales. Esto fortale-
ce la competitividad de productos 
clave como el camarón, el cacao, 
las flores o el atún. Pero el verda-
dero alcance del acuerdo va mucho 
más allá del intercambio de bienes.

Este es un acuerdo que también pro-
mueve la cooperación. Corea del Sur 
no solo es un socio comercial, sino 
un referente en formación, transfe-
rencia de conocimiento y desarrollo 
tecnológico. En ese sentido, el SECA 
representa una oportunidad concre-
ta para que el talento ecuatoriano 
—emprendedores, profesionales y 
empresas— pueda conectarse con 
un ecosistema altamente desarrolla-
do en áreas como tecnología, inno-
vación y economía digital. 

Para el emprendedor ecuatoriano, 
este acuerdo tiene un valor aún 
más profundo: evita la necesidad 
de “reinventar la rueda”. Durante 
más de 70 años, Corea del Sur ha 
construido un modelo de desarro-
llo basado en disciplina, innovación 
y aprendizaje continuo. Hoy, Ecua-
dor tiene la oportunidad de acor-
tar ese camino, adoptando buenas 
prácticas, estándares internacio-
nales y modelos de gestión que ya 
han demostrado ser exitosos. Más 
que empezar desde cero, se trata 
de aprender, adaptar y avanzar con 
mayor velocidad y precisión.

En particular, para quienes están 
enfocados en sectores como data, 
tecnología o servicios, el SECA 
puede convertirse en una platafor-
ma para crecer, aprender y compe-

tir a nivel internacional. La posibi-
lidad de vincularse con Corea no 
solo abre mercados, sino también 
acceso a conocimiento, redes y nue-
vas formas de hacer negocios que 
elevan el nivel competitivo del país.

Además, en un contexto global 
donde las cadenas de valor son 
cada vez más interdependientes, 
construir relaciones con econo-
mías como la coreana permite 
a Ecuador insertarse de manera 
más inteligente en el comercio 
internacional. No se trata solo de 

exportar más, sino de exportar 
mejor, con mayor valor agregado 
y visión de largo plazo.

Ecuador y Corea del Sur no son 
economías iguales, pero sí son 
economías complementarias. 
Mientras uno aporta recursos, 
biodiversidad y producción, el 
otro ofrece tecnología, innovación 
y experiencia industrial. Juntos, 
pueden construir una relación que 
trascienda el comercio tradicional 
y se convierta en una verdadera 
alianza para el desarrollo.

El SECA, en este sentido, no es un 
punto final, sino un punto de par-
tida. Una herramienta que, bien 
aprovechada, puede fortalecer 
capacidades, abrir oportunidades 
y proyectar al Ecuador hacia una 
economía más competitiva, mo-
derna e integrada al mundo. 

Porque más allá del intercambio 
de productos, lo que está en juego 
es la construcción de una relación 
estratégica. Y en esa relación, el 
futuro se construye en conjunto.

The relationship between Ecuador and South Korea is 
entering a new stage, marked by vision, cooperation and 
opportunity. The signing of the Strategic Economic Coo-
peration Agreement (SECA) should not be understood 
only as a trade agreement, but as an integral tool to build 
a modern relationship between two economies that, far 
from competing, complement each other.

South Korea is today one of the most advanced econo-
mies in the world, a leader in innovation, technology and 
industrial development. Ecuador, for its part, has a solid 
exportable offer, strategic resources and growing entre-
preneurial talent. This combination is not coincidental: 
it is precisely in this complementarity where the greatest 
value of the agreement lies.

SECA opens the door for approximately 98% of Ecua-
dor's exportable supply to access the Korean market un-
der preferential conditions. This strengthens the compe-
titiveness of key products such as shrimp, cocoa, flowers 
or tuna. But the true scope of the agreement goes far be-
yond the exchange of goods.

This is an agreement that also promotes cooperation. 
South Korea is not only a trade partner, but a bench-

mark in training, knowledge transfer and technological 
development. In that sense, SECA represents a concre-
te opportunity for Ecuadorian talent – entrepreneurs, 
professionals and companies – to connect with a highly 
developed ecosystem in areas such as technology, inno-
vation and digital economy.

For the Ecuadorian entrepreneur, this agreement has 
an even deeper value: it avoids the need to “reinvent the 
wheel.” For more than 70 years, South Korea has built a 
development model based on discipline, innovation and 
continuous learning. Today, Ecuador has the opportunity 
to shorten that path, adopting good practices, internatio-
nal standards and management models that have already 
proven to be successful. More than starting from scratch, 
it's about learning, adapting and moving forward with 
greater speed and precision.

In particular, for those focused on sectors such as data, 
technology or services, SECA can become a platform to 
grow, learn and compete internationally. The possibility 
of linking with Korea not only opens markets, but also 
access to knowledge, networks and new ways of doing 
business that raise the country's competitive level.

Furthermore, in a global context where value chains are 
increasingly interdependent, building relationships with 
economies like the Korean one allows Ecuador to insert 
itself more intelligently into international trade. It is not 
just about exporting more, but about exporting better, 
with greater added value and a long-term visión.

Ecuador and South Korea are not equal economies, but 
they are complementary economies. While one provides 
resources, biodiversity and production, the other offers 
technology, innovation and industrial experience. Toge-
ther, they can build a relationship that transcends tradi-
tional trade and becomes a true alliance for development.

SECA, in this sense, is not an end point, but a starting point. 
A tool that, well used, can strengthen capabilities, open 
opportunities and project Ecuador towards a more compe-
titive, modern and integrated economy with the world.

Because beyond the exchange of products, what is at 
stake is the construction of a strategic relationship. And 
in that relationship, the future is built together.
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El nuevo orden internacional exige pragmatismo 
y visión, no doctrinas ideológicas que caduca-
ron hace tiempo. El acceso a los mercados es hoy 
el objetivo central de las políticas comerciales de 

todos los países del mundo, que enfrentan barreras 
arancelarias y otras medidas impuestas por Estados 
Unidos y replicadas por muchas otras naciones.

Nuestro país, como la mayoría de los miembros de 
la comunidad internacional, debe asegurar su futu-
ro mediante tratados que garanticen el acceso de sus 
productos a los mercados internacionales y consoli-
den sus exportaciones, generando empleo para mi-
llones de ecuatorianos que hoy viven sumidos en la 
desesperanza. Es imperativo sacar a millones de per-
sonas de la pobreza, que afecta al 48 % de la población 
rural y a casi el 25 % de la población urbana.

Sin desarrollo no hay dignidad del trabajo; prevale-
cen la pobreza, el hambre y la delincuencia.

La pobreza es el mayor atentado contra la seguridad 
del Ecuador. Sin crecimiento económico no existe 

posibilidad alguna de frenar la migración irregular.

Hoy culminamos la negociación del Acuerdo Estra-
tégico de Cooperación Económica entre Ecuador y la 
República de Corea (SECA), un proceso que ha to-
mado casi una década. Este acuerdo representa una 
nueva generación de tratados internacionales, al in-
corporar elementos que trascienden lo estrictamen-
te comercial e incluyen cooperación técnica, están-
dares laborales y ambientales, propiedad intelectual, 
contratación pública, comercio electrónico y nuevas 
oportunidades de innovación.

El tratado consta de 23 capítulos temáticos y tendrá un 
impacto significativo en el desarrollo humano del país, 
al otorgar acceso preferencial a un mercado altamente 
sofisticado, con un PIB per cápita de 32.000 dólares y 
una población de 51 millones de habitantes, caracteri-
zada por su alto poder adquisitivo y su preferencia por 
productos de alta calidad como los ecuatorianos. El 
SECA contempla la eliminación de barreras arancela-
rias para el 98 % de las exportaciones ecuatorianas ac-
tuales, de las cuales el 81 % quedará libre de aranceles 
de manera inmediata. Se proyecta que las exportacio-

nes a la República de Corea crezcan a 
una tasa anual del 16,2 %, generando 
cientos de miles de empleos que el 
país necesita con urgencia.

Resulta especialmente significativo que el 61 % de las 
empresas ecuatorianas que exportan a Corea perte-
nezcan al sector de las Mipymes y a la economía po-
pular y solidaria.

Las economías de Ecuador y Corea son altamente 
complementarias y pueden beneficiarse de alianzas 
estratégicas que permitirán ampliar la base exporta-
dora del país hacia otros mercados de Asia y de diver-
sas regiones del mundo.

La apertura de mercados debe constituir un eje cen-
tral e ineludible de la política exterior del Ecuador. 
Se requiere integrarnos de manera inteligente y estra-
tégica al comercio internacional para, por ejemplo, 
transformar la Sierra Central en un verdadero empo-
rio de riqueza, bienestar y esperanza, y para construir 
un país con oportunidades reales, estabilidad social 
y futuro.

La lucha contra la pobreza exige pragmatismo
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No se puede seguir impávidos. Tampo-
co mirando para otro lado. Aún menos 
cuando las instituciones buscan ser toma-
das por los vivos, las bandas y los bandi-

dos; los arribistas y los que ignoran lo que hacen. 
Otros saben muy bien lo que están haciendo.

No somos ingenuos. La estrategia es muy clara: 
pasar por las rastreras fórmulas, decisiones y 
omisiones, y el famoso “no me he dado cuenta”, 
con la finalidad de seguir libretos y guiones en los 
aprietos, a la rápida y con intereses de grupo. El 
Ecuador no precisamente interesa.

La gestión de la justicia tiene dos modelos: el nor-
teamericano, sin la presencia de un órgano autó-
nomo encargado de su sección administrativa; y 
el europeo continental, con la existencia de un 

órgano encargado del gobierno del sistema judi-
cial. Algunos diseños institucionales contemplan 
la presencia de los propios magistrados y jueces; 
en otros casos, solo externos; y otros combinan 
mayoría de jueces y minoría de externos.

El caso ecuatoriano configura un Consejo de la Ju-
dicatura que se integra por externos, delegados del 
Legislativo, Judicial, Ejecutivo, Fiscalía y Defensoría 
Pública. En la mitad, un Consejo de Participación 
Ciudadana (yo le llamo engendro constitucional), 
que es el encargado de desarrollar el proceso final 
de veeduría e impugnación para la designación. 
Este Consejo —el país lo conoce— ha tenido una 
actuación con más dudas que certezas. Órgano in-
servible, cuyo rol ha sido ser instrumento para de-
signar a las más importantes autoridades de control 

del Estado y tomarse las instituciones. No para for-
talecer al Estado y a la democracia.

El país tiene dos dictámenes sustanciales de 
la Corte Constitucional (8-19-RC/19 y 6-22-
RC/22) que: primero, habilitan la vía de enmien-
da (trámite exclusivamente en la Asamblea, sin 
consulta popular) para eliminar la atribución del 
Consejo de Participación para designar autori-
dades; y segundo, instrumentan un mecanismo 
de designación de los delegados a la Judicatura, 
incluyendo la participación de una comisión 
técnica que integra también a representantes de 
universidades saliendo del Consejo de Participa-
ción. Hay caminos. Pero hay que querer que las 
cosas cambien. Y estudiar un poquito también. 
Es decir, el país debe avanzar y no detenerse en el 
nefasto inmovilismo.

Arreglar la justicia
José Chalco Salgado

Luis Gallegos Chiriboga
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La mañana de este 7 de abril, 18 
de los 20 tripulantes del barco 
pesquero “Don Maca” arribaron 
al Aeropuerto Internacional Eloy 
Alfaro, donde fueron recibidos 
por sus familiares luego de haber 
sido localizados en El Salvador 
días atrás.

Según relataron los pescadores, 
durante su faena en altamar vi-
vieron momentos de tensión tras 
escuchar explosi0n3s y detectar 
la presencia de drones en la zona. 
Indicaron además que posterior-
mente fueron interceptados por 
una embarcación extranjera que 
los trasladó hasta territorio salva-
doreño.

La nave había partido el 17 de 
marzo desde el puerto de Man-
ta, perdiéndose todo contacto el 
26 del mismo mes, lo que generó 
preocupación entre sus allegados 
y autoridades.

Tras su llegada al país, los tripu-
lantes fueron sometidos a eva-
luaciones médicas y psicológi-
cas como parte del protocolo de 
atención, mientras continúan las 
investigaciones para esclarecer lo 
ocurrido durante su desaparición.

El caso ha despertado atención en 
la provincia de Manabí, donde fa-
miliares y ciudadanos seguían de 
cerca la situación desde que se re-
portó la pérdida de comunicación 
con la embarcación.

“Hemos vuelto a nacer”, dijo Se-
bastián Palacios a los medios de 
comunicación locales. Posterior-
mente, las víctimas fueron tras-
ladadas a casas de salud para su 
valoración médica.

‘Don Maca’ era un barco pesque-
ro de 35 toneladas dedicado a la 
captura de especies como albaco-
ra, picudo y pez espada. Además, 
contaba con seis lanchas de arras-
tre.

¿QUÉ PASÓ CON 
EL BARCO ‘DON MACA’?
El pescador Sebastián Palacios 
narró que, alrededor de las 16:00 
del 26 de marzo, un barco de Esta-
dos Unidos atacó con drones a la 
embarcación ‘Don Maca’.

“La bomba cayó en la parte de 
atrás, en la popa. Luego, nosotros 
fuimos en una lancha a la patrulla 
de los gringos, pero nos esposaron 
y nos pusieron unas capuchas”, re-
lató Palacios.

Posteriormente, los estadouni-
denses lanzaron dos cañonazos 
más a la embarcación ‘Don Maca’, 
lo que provocó su hundimiento. 
Lo mismo pasó con la lancha.

“Horas después, corrieron a una 
patrulla que habían llamado, la 
salvadoreña, ellos nos salvaron 
porque nosotros pensamos que 
los gringos nos iban a matar”, afir-

mó el pescador.

Y recalcó que los estadounidenses 
“no revisaron el barco, ni nada, lo 
que hicieron es tirar los cañona-
zos”. Además, indicó que fueron 
agredidos por los “gringos”.

“Nosotros íbamos a pescar, pero 
nos bombardearon”, contó otro 
pescador, identificado como Ivan 
Quijije, quien coincidió con la 

versión de su compañero.

Agregó que los estadounidenses 
los “trataron peor que los anima-
les” y apuntaron con armas.

Este caso se suma a los 16 pesca-
dores del barco ‘Negra Francisca 
Duarte II’, quienes también fue-
ron hallados en aguas cercanas a 
El Salvador.

Pescadores del “Don Maca” retornan 
a Manta tras días de incertidumbre
‘Nos trataron peor que animales’: pescadores del barco ‘Don Maca’ narran detención de una patrulla estadounidense
Las víctimas fueron rescatadas por autoridades de El Salvador tras permanecer desaparecidas por varios días.


